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Het slechtste compromis
is vaak beter
dan de beste rechtszaak

Monigue Doomermik - Eigenaar van UwdJurist.nl,
probeert geschillen bij de rechter weg te houden, eenvoudigweg
omdat een ondernemer zichzelf (en de ander) daarmee veel tiid, geld
en frustratie bespaart
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Wat je zou moeten weten over rechtszaken
(zodat je er hopelijk niet aan begint)

Ik geloof in bemiddeling als serieus alternatief voor rechtsgang. Het bespaart
ondernemers tijd en geld, maar vooral ook veel frustratie. Het spreekwoord ‘van
de stijfkop en de zot vult de advocaat zijn pot’ gebruik ik vaak om mijn klant én
de wederpartij hiervan te overtuigen.

Natuurlijk kan het soms helaas niet anders en is een procedure onvermijdeliik.
Maar de ervaring leert dat de klant na een procedure vaak verzucht: ‘Als ik dit
had geweten, had ik toch maar geschikt’ Na een procedure, 66k als die ge-
wonnen is, is men toch een illusie armer. En hoewel je soms mensen rijker ziet
worden, hebben wij letterliik nog nooit iemand gelukkiger zien worden van een
rechtszaak. Het kan mensen zelfs enorm belemmeren in hun functioneren. De
één slaapt slecht, de volgende krijgt er hoofdpijn van, weer een ander is thuis niet
meer te genieten en ga zo maar door.

Bovendien, vergis je niet in het volgende aspect: je bent snel duizenden euro’s
armer aan brieven, gesprekken, processtukken, deurwaarderskosten en griffie-
geld. Bij wat grotere zaken bedraagt het griffiegeld 2,2 procent van het te vorde-
ren bedrag. Bij een vordering van 50.000 euro bedraagt alleen het griffiegeld dus
al 1.100 euro. Voor elke handeling van een deurwaarder kun je denken aan zo'n
70 4 80 euro. Het gemiddelde advocatentarief bedraagt tegenwoordig ruim 220
euro per uur (exclusief BTW).

En na al die kosten stuurt de rechter tijdens de zitting partijen vaak de gang op
om alsnog te schikken...

Monique Doomernik
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